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Kaksi taustatekijaa:
perima ja opittu

Suurin osa kasvun ajureista ja
myyntiesteista ovat opittuja tapoja, joihin
voidaan vaikuttaa tunnistamalla ja
tiedostamalla ne. Perimalla ja
taipumuksellisudella voi olla vaikutus
myyjan toimintatapoihin, mutta opituilla
tavoilla ajatella ja tuntea myynnissa
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SPQ Gold / FSA:n tulokset
tuovat esiin myos myyjan

tiedostamattomia
toimintatapoja.
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Myynnin Kasvun Ajurit

@ Tunnista

@ Tiedosta
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Myyntipotentiaali
Myynnin kasvun profiilit
Myynnin esteet

Myynnin suorituskyvyn
nykytila

Myynnin voimavarat ja
kasvun ajurit

Myyntitulosta
Myyntiaktiviteetteja
Huipputuloksentekijoita
Myyntikulttuuria



Prospektoinnin kolme kulmakivea M2

Kontaktointiaktiivisuus Prospektoinnin motivaatio Prospektoinnin tavoitetaso

Uusasiakas hankinnan & asiakkuuksien
rakentamisen aktiviteettitaso
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Energian taso, joka tukee myyntityota Fokus, joka kohdistuu myyntityohon



SPQ Gold /FSA arvioinnin eteneminen

Tavoitteena on antaa tutkimukseen perustuvaa tietoa myyjan motivaatiosta ja tavoitteellisuudesta
aktiivisessa myyntityossa seka hanen kyvykkyydesta kontaktoida asiakkaita.

Tilaus SPQ-arvio myyjalle Yhteenveto SPQ-arvion
M3 tekee myyjalle ohjeet sahkopostilla ja saamme tuloksista ja raportti

ennen kuin han tekee raportin 1-2 paivan tilaajalle.
arvion kuluessa, kun han on Tunnin Teams-palavers

Myyjan tehtavan kuvaus tehnyt arvion. tilaajan kanssa.

M3:lle

Myyjan nimi ja Myyjan ajankaytto Tunnin Teams-palavers
sahkopostiosoite arvioon 1- 1,5h myyjan kanssa.




SPQ Gold / FSA tulosraportin yhteenveto

SPQ Gold. / FSA
tulosraportti antaa
tietoa jokaisesta
kohdasta
tarkemmin.
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Yhteenvetoraportti Vertailuryhmi: [-)irect Sales: Finland
Esiintyminen/Arvo Luottamuksellinen Pisteet
Yhteenveto myynnin esteista Vertailukohta
Raaka
Kontaktointijarru ' 41 41
Kontaktointiaktiivisuus s S— 59 59
Laaja-alaiset Myyntiesteet® Vertailukohta
Raaka
Murehtija 0 20
Ylivalmistellja “ 32 52
Hyperammattilainen o 0000 21 30
Ulkomuotoyipeys . () Matala
Adnensévy-ylpeys . \ () Matala
Roolikieltsja e R — 3 34
Paattimaton __— 63 57
Valstovastustaja _ 23 27

Kohdentuneet myynnin esteet

Esiintymispelko
Mainehuoli
Sisdltéhuoli

Sosiaalinen epivarmuus
Varallisuus
Vaikutusvalta
Asiantuntijuus

Kaverinkarttaja

Perhepehmo

Referenssi-inho

Luurikammo

Nettikammo

Monimutkaisuuden vilttely

W

© O . Korkea

N

B

Keskiarvo

p-

S
b

[ ) Matala

-\. >

. Korkea
\ . Korkea

I

39 38
64 46
85 50
48 44
35 39
23 42
63 49




SPQ Gold / FSA tulosraportin yhteenveto

SPQ Gold /
FSA
tulosraportti
antaa tietoa
jokaisesta
kohdasta
tarkemmin.
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Yhtesnuetaraportti Vertailuryhma: [-)irect Sales: Finland
Esiintyminen/Arvo Luottamuksellinen Pisteet
Toisen tason myynnin esteet Vertailukohta
Raaka
Myynnin laajentaminen 17 35
Ristiinmyynti O () Keskiarvo
Lisamyynti . [ ) Matala
Jatkomyynti . () Matala
Maksun pyytdminen __T__ 50 44
Lume-esteet Vertailukohta
Raaka
Prospektointimotivaatio 49 51
Voima C \ DN \ Keskiarvo
Kesto @) () Matala
Nopeus ) [ ) Keskiarvo
Kokonaismotivaatio s’ SS— 27 28
Prospektoinnin tavoitetaso - 1 e 52 50
Kohde/Tavoite . Korkea
Strategia . ) Matala
Pyrkimykset : \ . Korkea
Prospektoinnin tavoitehajonta  —-r— | S— 60 6
Tavoiteallergia | 20 40
Informaation Jakaminen [ I 29 as
Myynnin tuen tarve s | e 48 s
Periaatteellinen luopuminen ___ 77 66
Asenne kyselyi kohtaan (filtterit) Vertailukohta
LEFTE
Kaunistelu 23 33
Positiivinen suhtautuminen e N S 13 37
Suojautuminen N 1 7
Ongelmanratkaisu ____I 60 73
Vastausten johdonmukaisuus  EE—-— I —— S Y %
Asenne kysely4 kohtaan R % »




Yhteenveto rekrytoitavasta myyjasta

Assist™ raportti
Miten paljon?

Miten paljon tulosta?
0 20 40 60

80 100

Miten nopeasti tulosta?

J Miten paljon vie johdon
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