
Myynnin kasvun ajurit
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Kaksi taustatekijää:
perimä ja opittu

SPQ Gold / FSA:n tulokset 

tuovat esiin myös myyjän 

tiedostamattomia 

toimintatapoja.

Suurin osa kasvun ajureista ja 

myyntiesteistä ovat opittuja tapoja, joihin 

voidaan vaikuttaa tunnistamalla ja 

tiedostamalla ne. Perimällä ja 

taipumuksellisudella voi olla vaikutus 
myyjän toimintatapoihin, mutta opituilla 

tavoilla ajatella ja tuntea myynnissä 

on iso vaikutus myyjän toiminaan. 



Myynnin Kasvun Ajurit
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Tunnista
› Myyntipotentiaali

› Myynnin kasvun profiilit

› Myynnin esteet

Tiedosta

› Myynnin suorituskyvyn 

nykytila

› Myynnin voimavarat ja 

kasvun ajurit

Kasvata

› Myyntitulosta

› Myyntiaktiviteetteja

› Huipputuloksentekijöitä

› Myyntikulttuuria



Prospektoinnin kolme kulmakiveä
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Kontaktointiaktiivisuus

Uusasiakas hankinnan & asiakkuuksien 

rakentamisen aktiviteettitaso

Aktiivisuus

Prospektoinnin motivaatio

Energian taso, joka tukee myyntityötä

Motivaatio

Prospektoinnin tavoitetaso

Tavoitteellisuus

Fokus, joka kohdistuu myyntityöhön



SPQ Gold /FSA arvioinnin eteneminen 

Tilaus

M3 tekee myyjälle ohjeet 
ennen kuin hän tekee 

arvion

Myyjän tehtävän kuvaus 
M3:lle

Myyjän nimi ja 
sähköpostiosoite

SPQ-arvio myyjälle 
sähköpostilla ja saamme 

raportin 1-2 päivän 
kuluessa, kun hän on 

tehnyt arvion.

Myyjän ajankäyttö 
arvioon 1- 1,5h

Yhteenveto SPQ-arvion 
tuloksista ja raportti 

tilaajalle.

Tunnin Teams-palaveri 
tilaajan kanssa.

Tunnin Teams-palaveri 
myyjän kanssa.

Tavoitteena on antaa tutkimukseen perustuvaa tietoa myyjän motivaatiosta ja tavoitteellisuudesta 

aktiivisessa myyntityössä sekä hänen kyvykkyydestä kontaktoida asiakkaita. 



SPQ Gold. / FSA 

tulosraportti antaa 

tietoa jokaisesta 

kohdasta 

tarkemmin.

SPQ Gold / FSA tulosraportin yhteenveto



SPQ Gold / 

FSA 

tulosraportti 

antaa tietoa 

jokaisesta 
kohdasta 

tarkemmin.

SPQ Gold / FSA tulosraportin yhteenveto



Yhteenveto rekrytoitavasta myyjästä

Miten paljon tulosta?

Miten nopeasti tulosta?

Miten paljon vie johdon 

aikaa?
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